Na początku miesiąca:
1. Sprawdzić nowych klientów w CRM i porównać z Subiektem
2. Sprawdzić Raporty handlowców, 
3. Sprawdzić raport BOK – terminowość zamówień

4. Sprawdzić czy wszystkie drukarki, czytniki zostały dopisane do urządzeń w CRM
5. Faktura MEDICOVER + raporty imienne dostarczyć do kadr i księgowości
6. Faktura BENEFIT + raporty imienne dostarczyć do kadr i księgowości
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