Karta Dystrybutora

Dane ogólne 

	Nazwa

	ETISOFT KRAKÓW Marek Obłaza spółka komandytowa

	NIP:

	6792828691

	KRS:

	0000956756



	
	

	LICZBA HANDLOWCÓW STACJONARNYCH
	4

	LICZBA HANDLOWCÓW AKTYWNYCH

	4

	OBRÓT MIESIĘCZNY CAŁEJ FIRMY

	Od 750 000,00 do 1 100 000,00 PLN

	OBRÓT MIESIĘCZNY NA HANDLOWCU/MARŻA
	Obrót:
Od 150 000,00 do 350 000,0 PLN


	CZY SĄ WYZNACZONE CELE 
	tak

	[bookmark: _GoBack]MARŻA GENEROWANA

LICZBA KLIENTÓW OGÓLNA
	?

750 aktywnych

	LICZBA KLIENTÓW VIP
	0

	LICZBA KLIENTÓW  A
	58

	LICZBA KLIENTÓW B
	55

	SPRZEDAŻ NA    VIP
	0

	SPRZEDAŻ NA  A
	Obrót na całej grupie klientów z kategorią A
śr. 530 000,00 pln/miesiąc  (dane z 2021)

	SPRZEDAŻ NA B
	Obrót na całej grupie klientów z kategorią B
śr. 112 000,00 pln/miesiąc  (dane z 2021)

	MARŻA VIP
	0

	MARŻA A
	?

	MARŻA B
	?

	OSOBA ODPOWIEDZIALNA ZA VIP
	brak

	LICZBA NOWYCH KLIENTÓW 2021
	51

	LICZBA NOWYCH 2022
	22

	POTENCJALNI KLIENCI 2022
	101 obecnie na etapie współpracy handlowym, czyli trwają działania handlowe

	CZAS ZDOBYCIA KLIENTA
	Nie mierzymy

	KTO SZUKA KLIENTA 
	Handlowcy

	DOMINUJĄCE BRANŻE
	?

	UDZIAŁ % POSZCZEGÓLNYCH BRANŻ
	?

	PLANOWANE BRANŻE
	Brak planu dot. zdobycia i rozwoju wg. branż

	POTENCJAŁ RYNKU
	?

	UMOWY Z KLIENTAMI 
	14 umów w realizacji, na dostawę towarów handlowych z RCKiK, ZOZ, WCKiK w różnych lokalizacjach,
Umowy o poufności z klientami


	
	

	KIERUNKI ROZWOJU
	

	WARTOŚĆ SPRZEDAŻY
	+ 10% wzrostu obrotu w stosunku do roku poprzedniego 

	LICZBA KLIENTÓW
	?

	MARŻA NA KLIENCIE
	?

	JAKOŚĆ OBSŁUGI KLIENTA
	?

	INNE PLANY 
	Budowanie relacji i rozwój współpracy z kluczowymi klientami (potencjał A, B)


	





PRACA Z KLIENTEM
	MODEL DOCELOWY

	


	
CZY DOCIERASZ DO OSÓB DECYZYJNYCH
	

	HANDLOWIEC IDEALNY I JEGO CECHY
	



	CZY MA WSPARCIE I OD KOGO

	

	
CELE NA SPOTKANIU
	

	
ROZLICZANIE CELÓW 
	

	
BUDOWANIE RELACJI Z KLIENTEM JAK TO WYGLĄDA 
	


	SPOSÓB ROZLICZENA ZA ETISOFT


	

	DUŻE PROJEKTY I WSPARCIE Z ETISOFT

	

	OCZEKIWANIA OD ETISOFT

	

	W JAKIM SYSTEMIE PRACUJE/CZY WIDZI WYNIKI 

	

	RAPORTY 



	

	


	

	


	

	


	

	


	




