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	ARKUSZ OCENY DZIAŁALNOŚCI PH ZA 2010 rok

	

1. REALIZACJA TARGETU

	

	 

	 

	 

	 

	 

	

2. WYKONANIE WSPÓŁCZYNNIKÓW

	

	 

	 

	 

	 

	

3. ANALIZA BAZY KLIENTÓW – TOP 10 + TOP 30 + KARTA VIP

	 

	 

	 

	 

	 

	

4. REALIZACJA WIZYT U KLIENTÓW  ZGODNIE Z PROCEDURĄ

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	

5. OSIĄGNIĘCIA PH W 2010 roku

	

	 

	 

	 

	 

	

6. FIRMY DO PRZEKAZANIA

	 

	 

	 

	 

	 

	

7. CELE  PH NA NASTĘPNY OKRES + TARGET NA 2011 rok
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8. WNIOSKI I ZALECENIA



	 

	 

	 

	 

	 



