Opis stanowiska:

· budowanie długoterminowych relacji z Klientami z sektora Publicznego

· zarządzanie realizowanymi projektami sprzedażowymi

· prowadzenie prezentacji dla Klientów

· koordynowanie przygotowania ofert

· pozyskiwanie nowych zamówienia od aktualnych Klientów i zdobywanie nowych Klientów

· współpraca z zespołami wdrażającymi rozwiązania informatyczne

Wymagania:

· wykształcenie wyższe – preferowane informatyczne

· minimum 4-lata doświadczenia w sprzedaży rozwiązań informatycznych w sektorze publicznym

· mile widziane doświadczenie w sprzedaży do instytucji samorządowych, mundurowych oraz sektora medycznego

· znajomość Prawa Zamówień Publicznych

· bardzo dobrze rozwinięte kompetencje sprzedażowe i negocjacyjne

· silne zorientowanie na osiągnięcie celu

· umiejętność nawiązywania i utrzymywania długofalowych relacji z Klientami

Osoby zainteresowane prosimy o przesyłanie aplikacji klikając w przycisk aplikowania.

