TEST REKRUTACYJNY – ETISOFT KRAKÓW

Imię i nazwisko kandydata ……………………………………………………………………………………
Zad. 1.

Napisz czym zajmuje się firma Etisoft?
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Zad. 2

Od którego roku istnieje Etisoft z siedzibą w Gliwicach? 

………………………………………………………………………………………………………………………

Zad. 3

Jakie województwa obsługuje Etisoft Kraków?

………………………………………………………………………………………………………………………
Zad. 4

Oblicz. Na ile 25 mm odcinków dzieli się 300 metrowy odcinek?

………………………………………………………………………………………………………………………

Zad. 5

W jakich rozdzielczościach występują głowice drukujące do drukarek termotransferowych?
………………………………………………………………………………………………………………………

Zad. 6
Jesteś sprzedawcą w salonie samochodowym. Twoim zadaniem jest sprzedaż nowego samochodu osobowego. Twój klient (Adam Nowak) nie jest do końca zdecydowany. Wiesz, że przykłada najwyższą wagę do bezpieczeństwa i oszczędności. Pojazd posiada specjalny lakier, który utrudnia osadzanie się brudu. Elektryczny szyberdach także należy do wyposażenia, tak jak i komfortowy system audio z odtwarzaczem radiowym i zmieniarką CD. Samochód wyposażono w siedem poduszek powietrznych i dodatkowy system bezpieczeństwa w kabinie pasażerskiej. Średnie zużycie paliwa wynosi 7,3 l na 100 km, przegląd należy dokonywać co 30 000 km Skórzane obicia foteli są dostępne w czterech kolorach i wyjątkowo łatwo o nie dbać. Zakup tego modelu wiąże się z rabatem cenowym, a samochód należy do atrakcyjnej klasy ubezpieczeniowej.
Napisz tekst maila do Klienta, użyj argumentów, które wg Ciebie przekonają go do zakupu.
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………

Zad. 7
W ilu wersjach występuje program do projektowania i druku etykiet etiLABEL? Czym różnią się kolejne wersje?

………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Zad. 8
Dlaczego chcesz pracować jako handlowiec?
………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
