TEST REKRUTACYJNY – ETISOFT KRAKÓW

Imię i nazwisko kandydata ……………………………………………………………………………………
Zad. 1.

W ilu wersjach występuje program do projektowania i druku etykiet etiLABEL?  Wymień ich nazwy. Które wersje programu umożliwiają użycie informacji zawartych w bazach danych?

………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………..………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………

Zad. 2

Oblicz cenę netto sprzedaży towaru, jeżeli cena zakupu towaru to 60,00 zł netto, a marża ma wynosić 40% 
………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………

Jaką kwotę zysku osiągnie firma sprzedając towar z 25% upustem od ceny sprzedaży?

………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………

Zad. 3

Oblicz. Na ile 25mm odcinków dzieli się 300 metrowy odcinek?

………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………

Zad. 4

Jesteś sprzedawcą w salonie samochodowym. Twoim zadaniem jest sprzedaż nowego samochodu osobowego. Twój klient (Adam Nowak) nie jest do końca zdecydowany. Wiesz, że przykłada najwyższą wagę do bezpieczeństwa i oszczędności. Pojazd posiada specjalny lakier, który utrudnia osadzanie się brudu. Elektryczny szyberdach także należy do wyposażenia, tak jak i komfortowy system audio z odtwarzaczem radiowym i zmieniarką CD. Samochód wyposażono w siedem poduszek powietrznych i dodatkowy system bezpieczeństwa w kabinie pasażerskiej. Średnie zużycie paliwa wynosi 7,3 l na 100 km, przegląd należy dokonywać co 30 000 km Skórzane obicia foteli są dostępne w czterech kolorach i wyjątkowo łatwo o nie dbać. Zakup tego modelu wiąże się z rabatem cenowym, a samochód należy do atrakcyjnej klasy ubezpieczeniowej.
Napisz tekst maila do Klienta, użyj argumentów, które wg Ciebie przekonają go do zakupu.
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………….………………………………………………………………………………………………………………………

Zad. 5
Masz do sprzedania produkt, którego cena zakupowa wynosi 5000zł, cena sprzedażowa (cennikowa) to 8000zł. Klient jest gotowy zapłacić za produkt gotówką ok. 6000zł.

a) Jaką cenę wyjściową zaproponujesz podczas prezentacji produktu? .........................

b) Czy sprzedasz za cenę 6000 zł?.........................

c) Jaka jest wg Ciebie cena minimalna sprzedaży dla klienta  .........................

d) Twoje uwagi         ….......................................................................................................................................

…………………………………………………………………………………………………………………..…….…………………………………………………………………………………………………………..
Zad. 6

Przeczytaj poniższy tekst i odpowiedz w języku polskim na pytania pod tekstem.
TEXT:

Order terms:

1. Planned date of completion means the date on which the ordered goods will be packed and ready for shipment. In the case of production delays planned date of implementation may vary.

2. Prices shown in foreign currencies in the invoice are calculated at the selling rate of NBP (Table C) of order confirmation day.

3. Purchaser that in the order declared "self-acceptance" of goods is obliged to collect the goods within the period specified in the "Order confirmation" or within seven Business Days of that date. Goods not received timely will be delivered by courier and transport costs will be added to the sales invoice.

4. No immediate response to the "Order Confirmation" shall be considered as an acceptance of the conditions set hereunder within the meaning of Art. 68 paragraph 2 of the Civil Code.

Pyt. A

Jeżeli Klient, który zadeklarował w zamówieniu „odbiór własny” towaru, nie odbierze go we wskazanym w „Potwierdzeniu zamówienia” terminie lub najpóźniej w ciągu kolejnych 7 dni roboczych to co się stanie z zamówionym przez niego towarem?

Odp. 
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Pyt. B

Co oznacza planowany termin realizacji zamówienia?

Odp. 
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Pyt. C

W jakim przypadku planowany termin realizacji może ulec zmianie?
Odp. ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
