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REGULAMIN NALICZANIA I WYPŁAT PROWIZJI
Od dnia 1 stycznia 2008 r. do 31 grudnia 2008 r. obowiązuje Regulamin naliczania i wypłat prowizji dla pracowników zatrudnionych na stanowiskach:

1. Kierownik Działu Marketingu i Handlu

2. Specjalista ds. marketingu i handlu

zwanych dalej Handlowcami.

§1
1. Wysokość prowizji dla Handlowca nalicza Kierownik Działu Marketingu i Handlu w terminie do 15 dni po upływie miesiąca obrachunkowego, na podstawie zestawienia faktur wystawionych w miesiącu obrachunkowym.

 § 2
1. Podstawą do naliczenia prowizji jest kwota netto na fakturze dla Klienta.

2. Wysokość prowizji:

1) 8 % - drukarki termotransferowe firmy CITIZEN (z wyjątkiem CLP 8301)
2) 5 % - drukarka termotransferowa firmy CITIZEN CLP 8301
3) 3,75 % - wyposażenie opcjonalne do drukarek CITIZEN (obcinarki automatyczne, peeler, nawijarki).

4) 3,75 % - programy do druku etykiet firmy ETISOFT;

5) 3,75 % - aplikatory ręczne;

6) 3,75 % - drukarki igłowe firmy CITIZEN;

7) 3,75 % - czytniki kodów kreskowych; 

8) 8 % - usługi druku wykonywanego metodą termotransferową;

9) 3,75 % - czyste (niezadrukowane) folie firmy 3M;

10) 3,75 % - czyste (niezadrukowane) etykiety papierowe oraz przywieszki kartonowe;

11) 3,75 % - pakiety (etykiety + kalka);

12) 3,75 % - wszywki tekstylne (nylon, satyna);

13) 3,75 % - etykiety, folie, kartoniki z poddrukiem wykonanym metodą fleksograficzną;

14) 3,75 % - kalki barwiące; 

15) 3,75 % - folie barwiące czarne  do telefaksów;

16) 8 % - szkolenie i inne usługi wykonywane przez Handlowca 

3. Firma ETISOFT zastrzega sobie prawo do zmiany wysokości prowizji w przypadku gdy Handlowiec zaproponuje Klientowi upust powyżej ustalonego progu.

4. Podstawy do naliczenia prowizji nie stanowi kwota netto na fakturze dla Klienta za:

- części zamienne do drukarek (sprzęgła, głowice, itp.);

- usługi związane z konserwacją drukarki i inne usługi serwisowe;

- koszty wykrojnika, przygotowania produkcji, barwienia etykiet flexo;

- koszty transportu, koszty przesyłki;

5. Obliczona kwota prowizji jest kwotą brutto.

§ 3

Prowizja jest wypłacana wraz z wynagrodzeniem po upływie miesiąca od ostatniego dnia miesiąca obrachunkowego.

§ 4
1. Handlowiec zostaje Opiekunem Klienta, któremu została wystawiona faktura Vat, dzięki działaniom marketingowym Handlowca lub Klient został przekazany Handlowcowi do dalszego prowadzenia. W przypadku  trudności z określeniem dzięki działaniom którego Handlowca Klient został pozyskany, kwestie sporne rozstrzygają Właściciele firmy Etisoft Kraków, na podstawie wywiadu z Klientem, zapisów w zeszycie marketingowym, bazie lub ofertach handlowych.

2. Szczegółowe ustalenia dotyczące naliczania prowizji:

Opiekun Klienta otrzymuje 100% prowizji wyliczonej wg zasad opisanych w §2 z wyjątkiem sytuacji gdy:
1) przy sprzedaży współpracują dwie osoby (Opiekun Klienta oraz Handlowiec) wykonując wspólną prezentację, ustala się następujący jednorazowy podział prowizji od sprzedaży drukarki oraz programu:

a) w przypadku instalacji przez Handlowca, biorącego udział w prezentacji lub Opiekuna Klienta i ww. Handlowca: Opiekun - 50% należnej prowizji, Handlowiec - 50%;
b) w przypadku instalacji przez Opiekuna Klienta: Opiekun - 70% należnej prowizji, Handlowiec - 30%;
2) instalację sprzętu wykonuje inna osoba niż Opiekun Klienta (nie dotyczy sytuacji opisanej w  §4, pkt.2, ppkt.1), Opiekun Klienta zobowiązany jest do jednorazowej wypłaty kwoty (brutto) wg zasady:

a) instalacja dowolnej drukarki z oprogramowaniem BASIC – 30 zł 

b) instalacja dowolnej drukarki z oprogramowaniem MEDIO – 37 zł 

c) instalacja dowolnej drukarki z oprogramowaniem STANDARD – 43 zł 

d) instalacja dowolnej drukarki z oprogramowaniem PROFFESIONAL – 51 zł 
e) w przypadkach instalacji wielostanowiskowej - ustalenia indywidualne

3. Zasady obowiązujące w §4, pkt.2 ppkt.1) nie obowiązują Kierownika Działu Marketingu             i Handlu względem nowego Handlowca, podczas jego szkolenia:

- przez okres 10 miesięcy od daty zatrudnienia
- po przeprowadzeniu 10 prezentacji umówionych przez nowego Handlowca

w zależności co nastąpi wcześniej.

4. Podczas nieobecności Opiekuna Klienta lub Handlowca, który prowadzi działania marketingowe wobec Klienta (np. urlop, chorobowe do 30 dni), Opiekun Klienta otrzymuje 100% prowizji naliczonej wg zasad opisanych w § 2 mimo, że inny Handlowiec bierze udział w obsłudze tego Klienta, z wyjątkiem sytuacji gdy instalację sprzętu wykonuje inna osoba niż nieobecny Opiekun Klienta, wówczas obowiązują zasady opisane w  §4, pkt.2, ppkt.2).

5. Podczas nieobecności Opiekuna Klienta dłuższej niż 30 dni, Klienci Opiekuna stają się po upływie 30 dni, automatycznie Klientami firmy Etisoft Kraków, na czas nieobecności.

§ 5
6. Ustalenia dotyczące podziału prowizji między Handlowcami od sprzedaży towaru i sprzętu dla Klientów pozyskanych przed 1 września 2007r. zostają zmienione z dniem 1 stycznia 2008r. Dla tych Klientów zostaje ustalony nowy podział prowizji (do 25 stycznia), zgodny z obowiązującym Regulaminem. Kwestie sporne rozstrzygają Właściciele firmy Etisoft Kraków, na podstawie wywiadu z zainteresowanym Handlowcami.

§ 6
Po rozwiązaniu umowy o pracę Klienci Handlowca stają się automatycznie Klientami firmy ETISOFT Kraków. 

Zapoznałem się z Regulaminem.

…………………………………………………………………………….

                                        data i podpis pracownika
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