Realizacja określonego celu poprzez zadania:

Przykład.

Cel: sprzedaż drukarki CITIZEN

Zadania:

	Trudne początki:
	Mistrzostwo

	1. Wykonać 100 telefonów
	1. Wykonać 25 telefonów

	2. Nawiązać 80 kontaktów
	2. Nawiązać 20 kontaktów

	3. Sporządzić 25 ofert handlowych
	3. Sporządzić 16 ofert handlowych

	4. Umówić 5 spotkań
	4. Umówić 5 spotkań

	5. Sprzedać 1 drukarkę
	5. Sprzedać 2 drukarki

	Czas realizacji zadań: 8 dni
	Czas realizacji zadań 5 dni


Ćwiczenie.

Twój cel: .......................................................................................................................................................
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