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KONCEPCJA SPRZEDAŻY URZĄDZEŃ AUTOID
AUTOID DEVICES SALES CONCEPT

Synergia, Standardy i Skalowalność w Grupie Etisoft
Synergy, Standards, and Scalability at Etisoft Group
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Nasze wyniki – Gdzie jesteśmy?

Our results – Where are we?
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Nasze wyniki – Gdzie jesteśmy?

Our results – Where are we?
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NOWY MODEL ZESPOŁU AUTO ID/ NEW MODEL OF THE AUTO ID TEAM

Obszar odpowiedzialności w dziale 
MRA (Dział Rozwoju Urządzeń AutoID)
 

Scope of Responsibility in the MRA Department 
(AutoID Device Development Department)

Michał Wąs –Inżynier ds. sprzedaży
• Systemy Drukująco-Aplikujące
• Systemy Wizyjne
Radek Sawa – Doradca Techniczny
• Kolorowe Drukarki Etykiet
Jarek Hławiczka- Inżynier ds. sprzedaży
• Roboty Mobilne AGV/AMR
Arek Krużycki - Inżynier ds. sprzedaży
• Drukarki Etykiet
• Terminale Danych
• Czytniki Kodów Kreskowych
• Oprogramowanie AutoID
• Akcesoria
Marek Gaweł- Kierownik działu 
 +Product Manager

Michał Wąs –Sales Engineer
• Print & Apply Systems
• Machine Vision Systems
Radek Sawa – Technical Advisor
• Color Label Printers
Jarek Hławiczka- Sales Engineer
• Mobile Robots (AGV/AMR)
Arek Krużycki – Sales Engineer
• Label Printers
• Mobile Computers
• Barcode Scanners
• AutoID Software
• Accessories
Marek Gaweł- Head of Department
 +Product Manager
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PODSTAWOWE OBOWIĄZKI W DZIALE MRA / BASIC DUTIES IN THE MRA DEPARTMENT 

Menadżer Produktu
Odpowiedzialni za strategię produktową, relacje z 
dostawcami i rozwój portfolio.
Tworzenie cenników.
Tworzenie produktów standardowych / rozwiązań.

Doradca Techniczny / Inżynier ds. sprzedaży
Twoje wsparcie techniczne „w terenie".
Dobór konfiguracji pod trudne warunki.
Wycena pozycji niecennikowych.

Product Manager
Responsible for product strategy, supplier relations, and portfolio 
development.
Creating price lists.
Creating standard products/solutions.

Technical Advisor / Sales Engineer
Your technical support “in the field.”
Selection of configurations for difficult conditions.
Pricing of non-standard items.
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NARZĘDZIA PRACY: CENNIKI I CRM / WORK TOOLS: PRICE LISTS AND CRM

Produkt standardowy: Praca na aktualnych 
cennikach (Excel).

Szybkość reakcji: Wyceny "od ręki" dla pozycji 
standardowych.

Standard product: Working with current price lists 
(Excel).

Response speed: Instant quotes for standard items.

Produkt niestandardowy / projekt: Praca w CRM.

Lepsza cena: Wyceny w oparciu o warunki 
specjalne. NOWOŚĆ! Dodawanie produktów do 
szansy sprzedażowej.

Non-standard product / project: Working in CRM.

Better price: Pricing based on special conditions. 
NEW! Adding products to a sales opportunity.



CENNIK AUTO ID
AUTO ID PRICE LIST
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CENNIK AUTO ID
 
AUTO ID PRICE LIST
Oprogramowanie ETILABEL, Drukarki Etisoft, Citizen, TSC, Printronix, Zebra, 
Honeywell, Epson, QuickLabel, Akcesoria Labelmate

ETILABEL Software, Etisoft, Citizen, TSC, Printronix, Zebra, Honeywell, 
Epson, QuickLabel Printers, Labelmate Accessories
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NOWY CENNIK AUTO ID – w trakcie…
 
NEW AUTO ID PRICE LIST – in process…
Oprogramowanie ETILABEL, Drukarki Etisoft, Citizen, TSC, Printronix, Zebra, 
Honeywell, Epson, QuickLabel, Akcesoria Labelmate, Czytniki kodów kreskowych

ETILABEL Software, Etisoft, Citizen, TSC, Printronix, Zebra, Honeywell, 
Epson, QuickLabel Printers, Labelmate Accessories, Barcode Scanners
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ETIBASE – DOSTĘP DO MATERIAŁÓW
ETIBASE – ACCESS TO MATERIALS
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ETISIDE – DOSTĘP DO WIEDZY
ETISIDE - ACCESS TO KNOWLEDGE
 



CO DALEJ?
WHAT NEXT?
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PLAN NA 2026r.
TARGET FOR 2026

ZWIĘKSZYĆ SPRZEDAŻ O 43%
INCREASE SALES BY 43%
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PLAN NA 2026r.
TARGET FOR 2026

Jak go osiągnąć?

• Focus produktowy – Na czym zarabiamy?
• Drukarki Etisoft
• Terminale danych
• Systemy P&A (w tym Etisoft)
• Drukarki kolorowe
• Roboty AGV/AMR

• Promujemy rozwiązania standardowe i skalowalne
• Sklep internetowy – sukcesywnie dodajemy 

kolejne produkty, agresywna polityka cenowa.
• Aktywne działania z klientem końcowym (SE)
• Rozwój kompetencji – regularne szkolenia dla 

działu handlowego 
• Rozwój oferty głowic drukujących

How to achieve it?

• Product focus – What do we earn money on?
• Etisoft Printers
• Mobile Computers
• P&A Systems (including Etisoft)
• Color Printers
• AGV/AMR Robots

• We promote standard and scalable solutions
• Online store – we are gradually adding new 

products, aggressive pricing policy.
• Active engagement with end customers (SE)
• Competence development – regular training for the 

sales department 
• Development of the printhead offering
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PLAN NA 2026r.
TARGET FOR 2026

Jak go osiągnąć RAZEM?

• Program DEMO – zakup urządzeń po 
preferencyjnych warunkach – z urządzeniem u 
klienta masz większą szansę sprzedaży

• Program wypożyczeń – wybrane urządzenia 
wyślemy na testy do Twojego klienta

• Aktywne działania z klientem końcowym (SE) – 
wspólnie odwiedzimy Twojego klienta

• Rozwój kompetencji – regularne szkolenia dla 
działu handlowego (online, stacjonarnie)

• Wizyty w Showroomie 
• Zdalne prezentacje urządzeń

How to achieve it TOGETHER?

• DEMO program – purchase devices on preferential 
terms – with the device in hand, you have a better 
chance of selling

• Rental program – we will send selected devices to 
your customer for testing

• Active engagement with the end customer (SE) –
we will visit your customer together

• Competence development – regular training for the 
sales department (online, on-site)

• Showroom visits
• Remote device presentations
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RAZEM ZNACZYMY WIĘCEJ
TOGETHER WE ARE STRONGER



Dziękuję za uwagę!
Thank you for your attention!
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