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Etisoft Podsumowanie 2025 i PLAN 2026 / 2025 Summary & 2026 Plan

Sprzedaż Etykiet RFID 2025
Obrót 2025- 740 000 euro
Ilość sprzedanych etykiet RFID – 9 160 000 szt
Ilość wyprodukowanych etykiet RFID – 5 900 000 szt

PLAN 2026
Obrót 2026- 1 000 000 euro ( 1 100 000 euro z CL-H)
Sprzedaż 26/25 - +35%
Ilość wyprodukowanych etykiet RFID – >10 000 000 szt

RFID Label Sales 2025
Turnover 2025 – 740 000 euro
Number of RFID Sold Labels – 9 160 000 pcs
Number of Produced RFID Labels – 5 900 000 pcs

PLAN 2026
Turnover 2026 – 1 000 000 euro ( 1 100 000 euro with CL-H)
Sales 2026/2025 - +35%
Number of Produced RFID Labels– >10 000 000 pcs

Branże
Motoryzacyjna - 310 000 euro
Elektryczna i elektrotechniczna – 180 000 euro
Budowlana – 102 000 euro
Dystrybutorzy Etisoft – 90 000 euro
Integratorzy– 15 000 euro

Industries
Automotive – 310 000 euro
Electrical and electrotechnical– 180 000 euro
Construction – 102 000 euro
Etisoft Dealers – 90 000 euro
Integrators– 15 000 euro
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Etisoft Podsumowanie 2025 i PLAN 2026 / 2025 Summary & 2026 Plan

Średnia wartość wygranego projektu / Average Value of Won Projects 8 100euro
Skuteczność / Success Rate - 16%

Ilość zapytań w CRM / Number of Inquiries in CRM [pcs] Wartość projektów w CRM / Value of Projects in CRM [k euro]
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Etisoft Podsumowanie 2025 i PLAN 2026 / 2025 Summary & 2026 Plan

Dywersyfikacja branżowa
Rozszerzenie oferty poza sektor automotive
Aktywne pozyskiwanie klientów z nowych branż

PLAN 2026- Co Zrobimy

Rozwój oferty produktowej
Wprowadzanie nowych produktów i rozwiązań RFID

Szybka obsługa zapytań w CRM
Natychmiastowa reakcja na leady i zapytania
Skrócenie czasu odpowiedzi do klienta

Standaryzacja cenowa
Cennik produktów standardowych dla End Userów i Dealerów
Transparentna polityka cenowa

Sprzedaż online produktów standardowych
Dostępność produktów RFID w sklepie internetowym
Zwiększenie widoczności oferty Etisoft w zakresie RFID

Industry Diversification
Expansion beyond the automotive sector
Active acquisition of customers from new industries

PLAN 2026 – What We Will Do

Product Portfolio Development
Introduction of new RFID products and solutions

Fast CRM Inquiry Handling
Immediate response to leads and inquiries
Reduced customer response time

Price Standardization
Standard product price lists for End Users and Dealers
Transparent pricing policy

Online Sales of Standard Products
Availability of RFID products in the online store
Increased visibility of Etisoft’s RFID offer
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Etisoft Podsumowanie 2025 i PLAN 2026 / 2025 Summary & 2026 Plan

Współpraca z integratorami i partnerami
Rozwój relacji z integratorami systemów RFID
Kompleksowa oferta sprzedażowa

Wsparcie PM i SE dla zespołu handlowego
Udział PM i SE w spotkaniach z klientami

Prezentacja rozwiązań w Showroomie
Profesjonalne prezentacje systemów RFID
Pokazy działania technologii na żywo

Zestawy demonstracyjne RFID w oddziałach
Możliwość testów i prezentacji  u klienta
Wsparcie sprzedaży konsultacyjnej

Bieżąca analiza lejka sprzedaży RFID przez PMa
Monitorowanie etapów procesu sprzedaży
Identyfikacja wąskich gardeł

PLAN 2026- Co Zrobimy PLAN 2026 – What We Will Do
Cooperation with Integrators and Partners
Development of partnerships with RFID system integrators
Comprehensive sales offering

PM and SE Support for the Sales Team
Participation of Project Managers and Sales Engineers in customer meetings

Solution Presentations in the Showroom
Professional presentations of RFID systems
Live technology demonstrations

RFID Demo Kits in Branch Offices
Ability to test and demonstrate solutions at customer sites
Support for consultative sales

Ongoing Analysis of the RFID Sales Funnel by PM
Monitoring sales process stages
Identification of bottlenecks



Oznaczenia RFID
RFID Tags 

Oferta produktowa
Product offer



Oznaczenia RFID / RFID Tags

Etykiety samoprzylepne RFID
Przywieszki RFID
Etykiety RFID ON-Metal
Hard Tagi RFID
Etykiety antykradzieżowe EAS

RFID Self-Adhesive Labels
RFID Hang Tags
On-Metal RFID Labels
RFID Hard Tags
EAS Anti-Theft Labels

Nasza Oferta

Our Offer



Oznaczenia RFID / RFID Tags

Dla kogo możemy produkować
Logistyka i Transport
Produkcja i Magazynowanie
Przemysł motoryzacyjny (zgodnie z VDA)
Przemysł budowlany
Przemysł tekstylny
Sprzedaż (standard Walmart, Decatlon…)
Produkcja żywności
Instytucje publiczne
Biblioteki* 

Logistics and Transportation
Manufacturing and Warehousing
Automotive Industry (in accordance with VDA standards)
Construction Industry
Textile Industry
Retail (Walmart, Decathlon standards, etc.)
Food Production
Public Institutions
Libraries

For Whom We Can Produce



Oznaczenia RFID / RFID Tags

Dlaczego warto zamawiać etykiety RFID w Etisoft
Nowoczesny park maszynowy
Osobny dział produkcji etykiet RFID
Własne laboratorium i działem R&D
Szeroka gama materiałów do produkcji etykiet
Współpracą z renomowanymi dostawcami znaczników RFID

Why it is  worth ordering RFID labels from Etisoft
Modern machinery park
Dedicated RFID label production department
In-house laboratory and R&D department
Wide range of materials for label production
Cooperation with renowned RFID tag suppliers



Hardware & Software RFID

Oferta produktowa
Product offer



Hardware & Software RFID

Drukarki etykiet RFID UHF / RFID UHF label printers



Hardware i software RFID

Drukarki etykiet RFID UHF / RFID UHF label printers



Hardware i software RFID

Czytniki RFID UHF / UHF RFID Readers
Anteny RFID UHF / UHF RFID Antennas 
Terminale RFID UHF / UHF RFID Terminals



Rozwiązania RFID / RFID Solutions

Rozwiązania RFID
w ofercie ETISOFT

RFID Solutions in the 
ETISOFT Offer

Kooperacja z firmą MasterID z 
Gliwic w zakresie rozwiązań RFID.

Korzyści ze współpracy z partnerem oferującym rozwiązania RFID
Ścisła współpraca projektowa
Profesjonalna wycena rozwiązań dla klientów
Kompleksowe przygotowanie koncepcji rozwiązania
Wsparcie w prezentacjach u klientów
Dostęp do gotowych, sprawdzonych rozwiązań
Pełne wsparcie techniczne podczas wdrożenia
Dostęp do specjalistycznej wiedzy RFID

Cooperation with MasterID from 
Gliwice in the field of RFID solutions.

Benefits of Cooperation with a Partner Offering RFID Solutions
Close project collaboration
Professional pricing of customer solutions
Comprehensive development of solution concepts
Support in customer presentations
Access to ready-made, proven solutions
Full technical support during implementation
Access to specialized RFID knowledge



Przeliczaj i kontroluj
asortyment automatycznie

Bramka RFID – kontrola 
przepływów przedmiotów

Automatically Count and 
Control Inventory

RFID Gate – Item 
Flow Control



Błyskawiczne wyszukiwanie przedmiotów

Wyszukiwarka RFID – 
lokalizacja przedmiotów

Instant Item Search

RFID Search Engine 
– Item Localization



Nowoczesny system wspomagania 
ewakuacji

Ewakuacja RFID- system 
wspomagania ewakuacji

Modern Evacuation Support 
System

RFID Evacuation System –
Evacuation Support System



Formularz Produktowy
Product Form 

Formularz RFID - podstawowe narzędzie pracy handlowca
A Key Working Tool for Sales Representatives
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Formularz Produktowy / Product Form

Formularz - kluczowe 
narzędzie pracy handlowca
Dostępna Wersja PL i EN

A Key Working Tool for Sales 
Representatives
Available in Polish and English Versions
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Formularz Produktowy / Product Form

Formularz jako kluczowe narzędzie pracy handlowca
Uporządkowuje proces rozmowy z klientem
Pomaga prowadzić spotkanie według sprawdzonego schematu
Eliminuje improwizację i ryzyko pominięcia ważnych informacji
Zwiększa pewność siebie handlowca podczas rozmów

Korzyści ze stosowania formularza RFID

Wsparcie w trakcie rozmowy z klientem
Podpowiada właściwe pytania we właściwym momencie
Ułatwia prowadzenie merytorycznej rozmowy

Precyzyjne rozpoznanie potrzeb klienta
Gwarantuje kompleksowe zebranie informacji o projekcie RFID
Pozwala zidentyfikować realne wymagania techniczne i biznesowe
Ogranicza ryzyko błędnych założeń
Zmniejsza liczbę późniejszych korekt

The Form as a Key Sales Tool
Structures the customer conversation process
Helps conduct meetings according to a proven framework
Eliminates improvisation and the risk of missing important information
Increases sales representatives’ confidence during discussions

Benefits of Using the RFID Form

Support During Customer Conversation
Suggests the right questions at the right time
Facilitates professional, substantive discussions

Precise Identification of Customer Needs
Ensures comprehensive collection of RFID project information
Helps identify real technical and business requirements
Reduces the risk of incorrect assumptions
Minimizes the number of later revisions
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Formularz Produktowy / Product Form

Budowanie wizerunku profesjonalisty
Pokazuje klientowi, że współpracuje z ekspertem RFID
Świadczy o uporządkowanym i systemowym podejściu
Wzmacnia wiarygodność firmy

Lepsza współpraca wewnętrzna
Formularz jest gotowym materiałem dla działu technologicznego
Ogranicza nieporozumienia między działami
Zmniejsza liczbę poprawek ofert

Szybsza i sprawniejsza wycena
Kompletnie wypełniony formularz umożliwia natychmiastową analizę
Minimalizuje konieczność dodatkowych maili i telefonów
Przyspiesza przygotowanie oferty

Narzędzie szkoleniowe dla handlowca
Pomaga systematycznie poszerzać wiedzę o RFID
Wspiera rozwój kompetencji technicznych

Korzyści ze stosowania formularza RFID Benefits of Using the RFID Form
Building a Professional Image
Shows customers that they are working with an RFID expert
Demonstrates a structured and systematic approach
Strengthens the company’s credibility

Better Internal Cooperation
The form serves as ready-to-use material for the technical department
Reduces misunderstandings between departments
Decreases the number of quotation revisions

Faster and More Efficient Pricing
A fully completed form enables immediate analysis
Minimizes the need for additional emails and phone calls
Speeds up quotation preparation

Training Tool for Sales Representatives
Helps systematically expand RFID knowledge
Supports the development of technical 
competencies



Dziękuję za uwagę!
Thank you for your attention!
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