✍️ 1. SPRZEDAŻ PRODUKTÓW SPOZA ETISOFT (kluczowe)
🔄 ZAMIANA §6 pkt 1.1:
OBECNIE (problem): pełny zakaz
✅ PROPOZYCJA:
Dystrybutor ma prawo do wprowadzania na rynek oraz sprzedaży produktów innych niż Produkty ETISOFT, w szczególności produktów komplementarnych lub niekonkurencyjnych wobec oferty ETISOFT.
W przypadku zamiaru wprowadzenia produktów bezpośrednio konkurencyjnych wobec Produktów ETISOFT, Dystrybutor zobowiązuje się do uprzedniego poinformowania ETISOFT.
Zgoda ETISOFT nie jest wymagana w przypadku sprzedaży produktów:
· uzupełniających ofertę ETISOFT, 
· realizowanych na indywidualne zapytanie Klienta Końcowego, których ETISOFT nie oferuje, 
· o jednostkowej wartości zakupu nieprzekraczającej 1 000,00 zł netto. 

✍️ 2. OCHRONA KLIENTÓW (bardzo ważne)
➕ NOWY PARAGRAF (np. §6a):
ETISOFT zobowiązuje się do niepodejmowania bezpośrednich działań handlowych wobec Klientów Końcowych pozyskanych przez Dystrybutora, bez uprzedniego uzgodnienia z Dystrybutorem.
W przypadku nawiązania współpracy przez ETISOFT z Klientem Końcowym pozyskanym przez Dystrybutora, Dystrybutorowi przysługuje wynagrodzenie prowizyjne uzgodnione odrębnie pomiędzy Stronami.
Za Klienta pozyskanego przez Dystrybutora uznaje się podmiot, który został wprowadzony do współpracy z ETISOFT przez Dystrybutora, w szczególności poprzez działania handlowe, ofertowanie lub prezentację Produktów.

✍️ 3. SPRZEDAŻ BEZPOŚREDNIA ETISOFT
🔄 ZMIANA §2 pkt 2:
OBECNIE:
„w porozumieniu z Dystrybutorem” (za słabe)
✅ PROPOZYCJA:
ETISOFT zastrzega sobie prawo do bezpośredniej obsługi klientów w ustalonym obszarze dystrybucji wyłącznie za uprzednią zgodą Dystrybutora, z zastrzeżeniem postanowień dotyczących ochrony klientów określonych w niniejszej umowie.

✍️ 4. OKRES WYPOWIEDZENIA I OCHRONA
🔄 ZMIANA §10 pkt 2–3:
✅ PROPOZYCJA:
Każda ze Stron może rozwiązać niniejszą umowę za sześciomiesięcznym okresem wypowiedzenia ze skutkiem na koniec miesiąca kalendarzowego.
W przypadku rozwiązania umowy, Dystrybutor zachowuje prawo do obsługi Klientów Końcowych pozyskanych przed rozwiązaniem umowy przez okres 6 miesięcy od dnia jej rozwiązania lub do uzyskania odrębnego uzgodnienia z ETISOFT.
W przypadku przejęcia przez ETISOFT Klientów Dystrybutora, Dystrybutorowi przysługuje wynagrodzenie prowizyjne uzgodnione pomiędzy Stronami.

✍️ 5. DOSTĘPNOŚĆ PRODUKTÓW
🔄 ROZSZERZENIE §6 pkt 2.3:
✅ PROPOZYCJA:
ETISOFT zobowiązuje się do informowania Dystrybutora o planowanym wycofaniu Produktów z oferty z co najmniej 3-miesięcznym wyprzedzeniem, o ile jest to możliwe.
ETISOFT dołoży wszelkich starań, aby zapewnić ciągłość dostaw Produktów objętych aktywnymi ofertami handlowymi przedstawionymi przez Dystrybutora Klientom Końcowym.

✍️ 6. MATERIAŁY MARKETINGOWE (odblokowanie sprzedaży)
🔄 ZMIANA §6 pkt 1.2:
✅ PROPOZYCJA:
[bookmark: _GoBack]Dystrybutor zobowiązuje się do stosowania materiałów marketingowych zgodnych z wytycznymi ETISOFT.
Zatwierdzenie materiałów przez ETISOFT nie powinno być bezpodstawnie wstrzymywane ani opóźniane.

✍️ 7. ODPOWIEDZIALNOŚĆ ETISOFT (lekka korekta – realistyczna)
🔄 ZMIANA §7 pkt 3:
✅ PROPOZYCJA:
W przypadku szkód spowodowanych wskutek niedbalstwa lub winy umyślnej ETISOFT, odpowiedzialność ETISOFT ograniczona jest do wartości dostarczonych Produktów, których dotyczy roszczenie, jednak nie mniej niż 200% wartości danego zamówienia.
👉 (to jest kompromis — zwiększa Twoją ochronę, ale nadal „akceptowalne”)

✍️ 8. WARUNKI DOSTAW (opcjonalne)
➕ DODATEK do §5:
Strony dopuszczają możliwość ustalenia odmiennych warunków dostaw (w szczególności DAP lub DDP) w zależności od charakteru zamówienia lub wymagań Klienta Końcowego.

